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“De Bruidsschat”

Waarde, prijs en betalingsmechanismen |
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Disclaimer

De inhoud en de lay-out van deze presentatie zijn de exclusieve eigendom van NOMA en/of
haar medewerkers en worden beschermd door het auteursrecht en andere relevante
intellectuele eigendomsrechten en verdragen. Geen enkele reproductie in om het even welke
vorm of via om het even welk medium is toegestaan zonder de uitdrukkelijke toestemming van

NOMA.

Ondanks de inspanningen van de docent kan de ter beschikking gestelde informatie
onvolledigheden, onnauwkeurigheden of onjuistheden bevatten. NOMA noch de docent
kunnen aansprakelijk gesteld worden voor de inhoud van de terug beschikking gestelde
informatie en cursusmateriaal, noch voor de rechtstreekse of onrechtstreekse schade die
ontstaat of zou kunnen ontstaan uit het gebruik van de ter beschikking gestelde informatie.
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“The reality check” “Het
- Huwelijkscontract”
e (Virtual) Data room e Koopverkoop
u e Due Diligence Rapport e Verklaringen en
Make Up Your waarborgen
Mind” e Vrijwaring

“De Bruidsschat”

“De Eerste Date” “De Consumptie

¢ Prijsmechanisme
« NDA van het

¢ Waarderingsmethode Huwelijk”
2 WO e Correcties
e LOI

¢ Betalingsmodaliteiten
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Waardering: de
“bruidsschat”

= Waarderingsmethodes:

= |[ntrinsieke waarde
= EBITDA-multiple

= DCF-methode

Pharmaceutical industry
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Transport and logistics

Construction
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Bron: 2025 M&A MONITOR, Vlerick Business School
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Prijs en prijsmechanismen

= De equity bridge (EV — Equity value)

» [ocked-box vs. closing accounts
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Prijsbetalingsmechanismen

% Cash at closing

Uitgestelde betaling
Earn-out
Vendor loan

Escrow
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Benedicte Leroy

050/832038
benedicte.leroy@noma.law

Webinar 1
“Make up your Mind”

Voorbereiding & Strategie Overdracht

Lauren D’hooghe Charlotte De Vroede

Michaél Boudry Marlies Janssens

056/28 8081 050/832038 056/28 80 81 050/832038
michael.boudry@noma.law lauren.dhooghe@noma.law charlotte.devroede@noma.law marlies.janssens@noma.law
Webinar 2 Webinar 3 Webinar 4 Webinar 5

“De eerste date” “De reality check” “De bruidsschat” “Het huwelijkscontract”

De eerste gesprekken Due Diligence Onderzoek De prijsmix De overeenkomst
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Volg NOMA op de voet
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NOMA Brussel NOMA Brugge NOMA Kortrijk NOMA
Victor Nonnemanstraat 15B Dirk Martensstraat 23 Beneluxpark 26 info@noma.law
1600 Sint-Pieters-Leeuw 8200 Brugge 8500 Kortrijk www.noma.law

+32 (0)2 344 44 45 +32 (050 83 20 38 +32 (0)56 28 80 81
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