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“Make up your mind®

Hoe een overdracht voorbereiden

VLAIO Week van de bedrijfsoverdracht — 17-21
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Disclaimer

De inhoud en de lay-out van deze presentatie zijn de exclusieve eigendom van NOMA en/of
haar medewerkers en worden beschermd door het auteursrecht en andere relevante
intellectuele eigendomsrechten en verdragen. Geen enkele reproductie in om het even welke
vorm of via om het even welk medium is toegestaan zonder de uitdrukkelijke toestemming van

NOMA.

Ondanks de inspanningen van de docent kan de ter beschikking gestelde informatie
onvolledigheden, onnauwkeurigheden of onjuistheden bevatten. NOMA noch de docent
kunnen aansprakelijk gesteld worden voor de inhoud van de terug beschikking gestelde
informatie en cursusmateriaal, noch voor de rechtstreekse of onrechtstreekse schade die
ontstaat of zou kunnen ontstaan uit het gebruik van de ter beschikking gestelde informatie.
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“Make Up Your
Mind”

“The reality check”

e |IRL

uﬁt
Huwelijkscontract”

e (Virtual) Data room

e Due Diligence
Rapport

e Koopverkoop

e Verklaringen en
waarborgen

e Vrijwaring

“De Eerste Date”

* NDA
* NBO
e LOI

“De Bruidsschat”

e Prijsmechanisme

e Waarderingsmethode
e Correcties

® Betalingsmodaliteiten

“Het huwelijk is slechts
het begin!”
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Strategie en voorbereiding
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= Welke rol wil ik in toekomst spelen?
= QOperationele of adviserende rol?
= 100% verkoop of herinstappen?

Eigendom
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Strategie en voorbereiding

* Transactieperimeter, wat verkoop ik?
= Asset-deal of share deal?
= Vastgoed verkopen, verhuren of houden?
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Strategie en voorbereiding

= De balans “opschonen”
= Heb ik nog schulden/tegoeden?
= Omvat vennootschap nog persoonlijke goederen?
= Wat zijn investeringsnoden?
* In hoever zijn mijn openstaande schulden inbaar?
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Strategie en voorbereiding

= \Waardering
= Hoeveel is mijn onderneming waard?
= Wat kan ik bijsturen?

= Wat kan ik inbrengen/ financieren?
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Strategie en voorbereiding

“Een Overname of Overdracht is geen big bang maar een proces”

Welke rol wil ik in toekomst Transactieperimeter, wat verkoop
spelen? ik?

100% verkoop of herinstappen?  Asset-deal of share deal?
Operationele of adviserende Vastgoed verkopen, verhuren of
rol? houden?
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De balans “opschonen”

Heb ik nog
schulden/tegoeden?

Omvat vennootschap nog
persoonlijke goederen?

Wat zijn investeringsnoden?

In hoever zijn mijn
openstaande schulden inbaar?

Waardering
Hoeveel is mijn onderneming waard?
Wat kan ik bijsturen?
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Benedicte Leroy

050/83 20 38
benedicte.leroy@noma.law

Webinar 1
“Make up your Mind”

Voorbereiding & Strategie
Overdracht

Michaél Boudry Lauren D’hooghe Charlotte De Vroede Marlies Janssens

056/28 80 81 050/83 20 38 056/28 80 81 050/83 20 38
michael .boudry@noma.law lauren.dhooghe@noma.law charlotte.devroede@noma.law marlies.janssens@noma.law
Webinar 2 Webinar 3 Webinar 4 Webinar 5

“De eerste date” “De reality check” “De bruidsschat” “Het huwelijkscontract”
De eerste gesprekken Due Diligence Onderzoek De prijsmix De overeenkomst


mailto:benedicte.leroy@noma.law
mailto:benedicte.leroy@noma.law
mailto:marlies.janssens@noma.law
mailto:marlies.janssens@noma.law
mailto:Charlotte.devroede@noma.law
mailto:Charlotte.devroede@noma.law
mailto:michael.boudry@noma.law
mailto:michael.boudry@noma.law
mailto:Llauren.dhooghe@noma.law

Volg NOMA op de voet

LEGAL
BUSINESS
CONNECTORS

NOMA Brussel NOMA Brugge NOMA Kortrijk NOMA
Victor Nonnemanstraat 15B Dirk Martensstraat 23 Beneluxpark 26 info@noma.law
1600 Sint-Pieters-Leeuw 8200 Brugge 8500 Kortrijk www.noma.law

+32 (0)2 344 44 45 +32 (050 83 20 38 +32 (0)56 28 80 81
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